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Retirement distribution analysis
Retirement distribution analysis
Retirement is often the focus of your clients’ financial plan. The goal of the retirement distribution 
analysis in Profiles Professional is to manage clients in or near retirement using Detailed Cash Flow 
mode.

Learning objectives
This module will enable you to
•   Upgrade cases to the Detailed Cash Flow mode
•   Model and assess retirement income sources
•   Manage current and future expenses
•   Customize the distribution of assets
•   Review retirement output pages

Profiles Professional creates a retirement objective by default. You can use the existing default values 
or you can override these fields using data specific to your clients’ situation. The retirement output 
pages will help you assess your clients’ current situation and identify strategies that will solve the 
retirement objective.

Learning tools

This module includes practice exercises using one of the sample clients provided in the application. 
These exercises have been designed specifically for this module and assume that you are working 
with the original data in the Sample 3 ‐ Detailed Cash Flow case. Any changes you make to the case will 
not be saved.

Use the steps below for guidance:

1.  Open a sample case from the File menu or from the Welcome screen.
2.  Click Open beside the Sample 3 ‐ Detailed Cash Flow case.
Learning objectives 1
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Benefits of Detailed Cash Flow mode

When creating a new case, you can choose from four analysis methods on the Create New Case screen: 
Preview, Express, Comprehensive, and Detailed Cash Flow. 

In Comprehensive mode, tax‐sensitivity is optional. If the case should be tax‐sensitive, the Tax‐Sensitive 
option must be manually selected. 

In Detailed Cash Flow mode, tax‐sensitivity is always included, and is not optional. Detailed Cash Flow 
mode also has added cash flow–based functionality which requires additional data entry. Detailed 
Cash Flow mode is the most detailed of the analysis modes, and is ideal for clients who are in or near 
retirement or for analytical clients who want to keep close track of cash flow. It is a great cash 
management tool designed to help you model retirement distribution. 

Additional benefits of using the Detailed Cash Flow mode include the following:

•   Income and expenses can be projected to future years for monitoring.
•   Incomes can be set to start and end at specific dates. This is useful for phasing into retirement 

(e.g., the client may start to work part‐time, and his or her salary may change from $80,000 
to $30,000).

•   Tax rates can be adjusted for each income entry to reflect the clients’ real‐life tax situation.
•   Expenses drive the retirement income need. This helps ensure the retirement objectives are 

realistically based on the clients’ current standard of living.
•   Expenses can be set as either required or not. This is useful in the retirement scenarios to show 

which extra expenses the clients can afford and which ones may need to be reduced.
2 Benefits of Detailed Cash Flow mode
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Upgrade cases to the Detailed Cash Flow mode

If you are using a Comprehensive case that does not include the Tax‐Sensitive option, you can add it to 
the case or upgrade the case to Detailed Cash Flow mode on the Upgrade Client Case screen. 

Figure 1: Case Setup category – Upgrade Client Case screen

Note that as soon as the Detailed Cash Flow mode is selected, the Tax‐Sensitive option is selected and 
unavailable (cannot be cleared). 

To upgrade the case, click Upgrade Case.

Next, let’s look at entering tax rates that will be applied to all future incomes.
Upgrade cases to the Detailed Cash Flow mode 3
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Enter tax rates for future incomes

Figure 2: Case Setup category – Tax Rates screen

On the Tax Rates screen, you enter average income tax rates and capital gains tax rates that will apply 
to all future income for the clients. By default the tax rates are set to zero for all client cases. There are 
multiple federal and state tax fields that let you model tax rates for five different life stages for your 
clients; this is useful if your clients expect their income to change at different stages (e.g., pre‐
retirement and retirement).

Under Other Tax Input, you can specify what percentage of Social Security should be taxed. This 
feature was added as a result of customer feedback.
4 Enter tax rates for future incomes
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Model and assess retirement income sources

Figure 3: Incomes & Expenses category – Income screen

In a Detailed Cash Flow case, the Income screen replaces the Income ‐ Client A, Income ‐ Client B, and 
Direct Income Sources screens that are available in a Comprehensive case. 

Your clients’ income taxes are calculated based on the tax rates you entered on the Tax Rates screen. 
For this reason, make sure that you enter your clients’ gross incomes.

You can use the Projection Year field to view the summarized income sources on a year‐by‐year basis, 
or simply enter the year you want to view. Client A’s and Client B’s age as of that projection year 
appear to the right. If a deficit is projected, assets will be redeemed based on their distribution order.

You can edit an income category by clicking Edit next to the income type. You can add a new income 
by selecting the category, and then clicking the Add Income button. The Income Entry screen opens.
Model and assess retirement income sources 5
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Enter detailed incomes

Figure 4: Incomes & Expenses category – Income screen – Edit link – Income Entry screen

On the Income Entry screen, clicking the arrows on either side of the “spin” bar allows you to enter 
multiple incomes of a specific income type. In Detailed Cash Flow mode, your clients’ cash flow is 
calculated to project surpluses and deficits on an annual basis. If a deficit is projected, assets will be 
redeemed based on the distribution order you have specified on the Distribution Order screen. 

In cases which are not tax‐sensitive, the non‐taxable portion of income is specified. In a tax‐sensitive 
case, the reverse is true; the taxable percentage of income is specified in the Percent Taxable field. Each 
income type has a default tax percentage. For example, the default for Salary and Alimony is 100%; the 
default for Social Security is 85%. When a case is upgraded to a Detailed Cash Flow case, the non‐
taxable portion is automatically converted to the taxable percentage. Make sure you specify this 
correctly when entering new incomes.

On the right side of the screen, you can control the start and stop dates for the incomes based on age, 
event, or specific year. Using an event as a start or end date, such as Retirement, is advantageous 
because the entry will not require updating if you decide to change the retirement date.
6 Model and assess retirement income sources
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The bottom half of the screen allows you to enter the income percentages that should be included in 
pre‐retirement/during retirement, at death of survivor A, and at death of survivor B  for the client 
case. These percentages will affect cash flow for each of these analysis types. For example, your 
clients have decided that the stay‐at‐home spouse will return to work if the working spouse dies. To 
model this scenario, after entering a salary, you would have 0% available for the pre‐retirement/
during retirement period, and then 100% available when the other client dies.

We will now look at the Expenses screen. 
Model and assess retirement income sources 7
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Manage current and future expenses

Figure 5: Incomes & Expenses category – Expenses screen

The initial Expenses screen is very similar to the initial Income screen, and provides a view of 
summarized expenses on a year‐by‐year basis. You can edit an expense category by clicking Edit next 
to the expense type. You can add a new expense by selecting the category, and then clicking the Add 
Expense button. The Expense Entry screen opens.
8 Manage current and future expenses
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Enter an expense

Figure 6: Incomes & Expenses category – Expenses screen – Edit link – Expense Entry screen

The Expense Entry screen is similar to the Income Entry screen. The top half of the screen allows you to 
define the expense. The bottom half of the screen allows you to adjust the future cash flow for the 
expense by entering the percentage that should be included in each analysis for the client case. 

If the expense is to be considered as part of the minimum required lifestyle during the analysis, you 
can select the Required Expense check box. Using the Required Expense check box makes it possible to 
distinguish between required and desired expenses on input and output pages. For example, 
property taxes would likely be a required expense and a golf membership would be a desired 
expense. This could possibly show the clients that they can afford their required expenses for 
retirement, but that their desired expenses may cause deficits during the retirement period.
Manage current and future expenses 9
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Edit qualified plan preferences

Figure 7: Planning Preferences category – Qualified Plan Preferences screen

On the Qualified Plan Preferences screen, you can redeem qualified assets early to cover deficits if 
needed by selecting the Allow pre‐59 1/2 withdrawals from qualified assets when needed check box. You 
can then enter a combined state and federal penalty percentage in the Qualified Plan early withdrawal 
penalty field. This is useful if clients are looking to retire early and redeem from their qualified assets.
10 Manage current and future expenses
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View income needs in retirement

Figure 8: Objectives category – Retirement screen

Income needs appear on the Retirement screen in read‐only format. The income needs are comprised 
of the required and desired expenses entered on the Expenses screen and appear in five‐year 
increments. To make adjustments, you must return to the Expenses screen.

The Survivor Income Needs screen also shows the clients’ required and desired expenses as entered on 
the Expenses screen.
Manage current and future expenses 11
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Customize the distribution of assets

Figure 9: Asset Planning category – Asset Distribution screen

On the Asset Distribution screen, you can remove an asset from funding retirement and survivorship 
by clearing the appropriate check box. You can also enter sell strategies for hard assets. Investment 
accounts will automatically be used for retirement, or for accumulation goals.

By default all portfolio assets are available for both retirement and survivorship; the total market 
value of the asset is available to be liquidated when these events occur. You can reserve a portfolio 
asset for either education or accumulation, but not both.  

Hard assets include real estate property, personal property, and business assets. Hard assets can be 
manually sold to help fund retirement. The Disposition column displays either the word Hold or Sell, 
depending on whether or not a sell strategy has been implemented. Clicking the Sell Strategy button 
opens the Sell Asset Details screen.
12 Customize the distribution of assets
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Model the sale of or downsize a current residence

Figure 10: Asset Planning category – Asset Distribution screen – Sell Strategy button

On the Sell Asset Details screen, you can enter the sale details including the timing of the sale (based 
on an event or specified year), expenses such as closing costs and commissions, and other details. If a 
liability is linked to the asset, it will be paid off at the time of disposition. 

If the sale is part of a strategy to downsize the clients’ residence and then invest the proceeds, enter 
the size of the replacement residence in the Replacement Residence, if Downsizing field. For example, if 
the new home costs 75% of the projected value of the original home, enter 75%. The resulting 25% 
difference less expenses, liabilities, and taxes will be invested in the lump‐sum asset. The downsize 
strategy is only available for Residence type assets.

It’s important to select the Treat as Primary Residence for Tax Purposes check box to assign the exclusion 
amount for tax purposes. If the asset ownership is joint or community property, Professional applies 
an exclusion amount of $500,000. If the asset is singly owned, Professional applies an exclusion 
amount of only $250,000. If the clients’ marital status is a domestic partnership, then the exclusion 
amount is based on the percentage of ownership for the asset.
Customize the distribution of assets 13
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View the Asset Sales Results output page

Figure 11: Client Presentation category – Reports dialog box – Assets and Liabilities – Asset Sales Results (audit page)

The Asset Sales Results page shows the sale taking place, the liability being paid off, and a new home 
being purchased. In the sample above, the benefit to the clients is that they have a home paid off, and 
$94,304 in cash that will be invested in the lump sum and applied towards their retirement.
14 Customize the distribution of assets
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Designate the order in which assets are to be redeemed to cover goals

Figure 12: Asset Planning category – Distribution Order screen

On the Distribution Order screen, you can control the order in which investment assets will be 
liquidated to cover retirement or survivorship needs by assigning an order number to each asset. 
Note: Pre‐retirement needs are only covered in Detailed Cash Flow mode.

From the Specify the method in which assets should be ordered list, three distribution order options are 
available:

•   Defer Income Taxes – Orders assets in the most tax‐efficient manner. This is determined by asset 
type. For example, bank accounts are distributed before investment or qualified assets. This 
option is selected by default.

•   Reduce IRD at Death – Reorders the list so that qualified assets are used prior to other investment 
assets to reduce the income in respect of a decedent.  
Customize the distribution of assets 15
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•   Custom Order – Allows you to control the distribution order of each asset (the Order column 
becomes accessible). 

When assets have the same distribution order number, they form a group of assets. Distributions are 
prorated, based on the market value of the accounts, between all assets in that specific group until the 
group is exhausted. For example, if all bank accounts have a distribution order of 1, distributions are 
prorated between all accounts, based on market value, until there is no money left in the accounts. 
Note that assets retain their original tax characteristics and return rates. Only when a group is 
completely liquidated and funds are still needed will the next group be formed. For example, if all 
investment accounts have a distribution order of 2, they are used only when all of the assets with a 
distribution order of 1 are depleted.
16 Customize the distribution of assets
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Specify your clients’ current asset reallocation plans

Figure 13: Asset Planning category – Asset Allocation screen

The Asset Allocation screen allows you to reallocate groups of assets at many different points 
throughout the case. In the Group column, you can select, for reallocation purposes, a group of 
accounts allocated to a specific objective. In the Portfolio column, you can select the portfolio to which 
you wish to reallocate the assets. The suggested portfolios are based on the Ibbotson Asset Allocation 
model, but also include new portfolios that you have added. In the Beginning At column, you can 
indicate when the reallocation event occurs. You can also offset the reallocation event by entering the 
desired number of years in the +/‐ Years column.

You can reallocate a group of assets using many different points in time throughout the case. For 
example, the Total Portfolio could be reallocated to a High risk/return asset allocation beginning today. 
Then the portfolio could be reallocated to a Medium rick/return asset allocation beginning at 
retirement, and to a Low‐to‐Medium risk/return asset allocation fifteen years after retirement 
(Retirement +15). 
Customize the distribution of assets 17
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If the same assets are reserved for several goals, the asset reallocation of the goal that occurs first will 
take priority. For example, the education goal asset reallocations remain in place until the goal is 
complete. The retirement reallocation will then take affect for that asset.

The list under Available Portfolios is based on Ibbotson’s suggested portfolios. These portfolios cannot 
be edited. However, you can add your own custom portfolios as needed by clicking the Add Portfolio 
button.

Note that the output pages will reflect the reallocation strategies modeled here. When you generate 
the Asset Allocation Time Horizon ‐ Retirement Accounts presentation page, the retirement scenarios 
previously mentioned on the Asset Allocation screen will appear.
18 Customize the distribution of assets
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Review retirement output pages

Figure 14: Client Presentation category – Reports dialog box

After entering all your data, you can generate various reports for analysis. The following four reports 
are available in all cases whether they are tax‐sensitive or not:

•   Retirement Objective (presentation page)
•   Retirement Objective Timeline (audit page)
•   Retirement Analysis Results (presentation page)
•   Retirement Analysis Results Timeline (audit page)

When generated in tax‐sensitive and Detailed Cash Flow cases, the output pages offer more detail  
because taxes and cash flow analysis are incorporated.
Review retirement output pages 19
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Retirement Objective presentation page

Figure 15: Client Presentation category – Reports dialog box – Retirement – Retirement Objective (presentation page)

The Retirement Objective presentation page displays the clients’ annual required and desired 
retirement needs throughout the planning period. In this sample, at age 85, the clients have an 
increase in needs which is due to an expected home care expense classified as a desired expense. The 
table at the bottom of the page displays how the Total capitalized income objective value is made up of 
the Capitalized required needs and Capitalized desired needs amount.

The following reports deal with how to solve the Total capitalized income objective amount.
20 Review retirement output pages
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Retirement Objective Timeline audit page

Figure 16: Client Presentation category – Reports dialog box – Retirement – Retirement Objective Timeline (audit page)

The Retirement Objective Timeline audit page displays a breakdown of the retirement objective 
throughout the plan. In a tax‐sensitive case, Required Needs are detailed, and Taxes on Prior Year 
Investment Returns are shown. The year of retirement is highlighted on the page so you can quickly 
identify the beginning of the retirement period.
Review retirement output pages 21
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Retirement Analysis Results presentation page

Figure 17: Client Presentation category – Reports dialog box – Retirement – Retirement Analysis Results (presentation page)

The Retirement Analysis Results presentation page combines income sources, including asset 
withdrawals, and plots them against the retirement objective. In a Detailed Cash Flow case, this page 
also shows any expenses that the clients have classifed as required and desired expenses. The graph 
uses two shades of red to illustrate income shortages that arise when required expenses and desired 
expenses cannot be met.

The table near the bottom of the page summarizes the years where the clients have successfully 
attained their retirement objective, and it also indicates the remaining capital needed at retirement to 
achieve the goal. The Capitalized value at retirement line shows the remaining amount needed to meet 
the desired retirement goal. The report will always solve for desired needs if they exist.
22 Review retirement output pages



Retirement distribution analysis
Retirement Analysis Results Timeline audit page

Figure 18: Client Presentation category – Reports dialog box – Retirement – Retirement Analysis Results Timeline (audit page)

The Retirement Analysis Results Timeline audit page calculates the Unmet Needs for the retirement goal. 
Total Needs minus Applied Income Sources and Applied Assets equals Unmet Needs.

Keep in mind that Detailed Cash Flow mode incorporates the taxes due on income sources during each 
analysis, so your clients’ needs could be greater.
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Exercises
The exercises have been designed specifically for this module and assume that you are working with 
the original data in the Sample 3 ‐ Detailed Cash Flow case. Any changes you make to the case will not 
be saved. Use the steps below for guidance:
1.  Open a sample case from the File menu or from the Welcome screen.
2.  Click Open beside the Sample 3 ‐ Detailed Cash Flow case.

You’ve met with the Dixons and used the Detailed Cash Flow mode to more accurately reflect their 
current situation and their quickly nearing retirement. The Dixons have given you the following list 
of additional retirement objectives:
Provide for retirement
•   Retire next year at age 64
•   Continue to travel during the first ten years of retirement
•   Afford in‐home medical care late in retirement to avoid having to enter a nursing home
Provide for others
•   Provide a gift during our lives to each of our three children
•   Continue to make charitable donations throughout retirement

Exercise 1: Controlling the timing of incomes and expenses
To meet these objectives, you have discussed some recommendations with your clients and have 
decided to implement the following strategies. Implement the changes into a copy of the case.
•   Instead of fully retiring, Brenda would like to ease into retirement by working part‐time for the 

next five years. Brenda expects to earn about $25,000 a year during these years.

•   Brenda will continue to contribute to her IRA for the next five years. Adjust her IRA contributions 
to continue for five years into her retirement.
Note: If Brenda is not already contributing to her IRA, begin contributions of $300 per month.

•   Gordon will also work part‐time starting next year, until he turns 68. He also plans to continue to 
save $300 per month to his Roth IRA until he stops earning a part‐time salary at age 68. Adjust his 
IRA contributions to reflect this.

1.  When you are in Detailed Cash Flow mode you have the option to designate expenses as required 
or desired. Is this statement true or false?
a) True 
b) False

Hint: Create a new income entry for Brenda, use the Beginning and Ending options.
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2.  Profiles Professional allows you to enter tax rates to be applied to future income during different 

life stages. Is this statement true or false?
a) True 
b) False

3.  Where can you enter Average Tax Rates that will be applied to all future incomes?
a) Case Data category – Income Tax ‐ Client A screen 
b) Planning Preferences category – Tax Preferences screen 
c) Case Setup category – Tax Rates screen 

Exercise 2: Asset planning
1.  The clients agree that they will not need their vacation home later in life and that they will sell it 

when Gordon turns 80 (in 2025) to help cover the costs of medical care later in their retirement. 
Ensure that the sale of the vacation home is correctly modeled and review the proceeds.

2.  Gordon and Brenda agree that they should reallocate their portfolio to provide more security for 
their retirement assets. Reallocate their assets to a Low to Medium risk/return portfolio, five years 
into their retirement.

3.  During retirement, Gordon should withdraw funds from his brokerage account first. Customize 
the distribution order, and assign an order of 1 for the brokerage account.

Exercise 3: Retirement presentation
With the changes you have made, the Dixons can now afford their last two objectives. Are these 
statements true or false?
1.  The Dixons can afford to provide a gift during their lives to each of their three children.

a) True
b) False

2.  The Dixons can continue to make charitable donations throughout retirement.
a) True
b) False

Hint: Use reports in the Reports dialog box under Assets and Liabilities.

Hint: Generate the Retirement Summary Timeline output page to review whether there are 
surpluses or deficits in the case.
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Conclusion
This module has enabled you to
•   Upgrade cases to the Detailed Cash Flow mode
•   Model and assess retirement income sources
•   Manage current and future expenses
•   Customize the distribution of assets
•   Review retirement output pages

Answers to exercises

Exercise 1: Controlling the timing of incomes and expenses
1.  a) True – When you are in Detailed Cash Flow mode you have the option to designate expenses as 

required or desired.
2.  a) True – Profiles Professional allows you to enter tax rates to be applied to future income during 

different life stages.
3.  c) Case Setup category – Tax Rates screen – You can enter Average Tax Rates that will be applied to 

all future incomes on the Case Setup category – Tax Rates screen.

Exercise 3: Retirement presentation
1.  a) True – The Dixons can afford to provide a gift during their lives to each of their three children.
2.  a) True – The Dixons can continue to make charitable donations throughout retirement.
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