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Disclaimer
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professional advice and, if any such advice is required, the services of a competent 
professional person should be obtained. 
EISI has engaged Ibbotson Associated, Inc., a wholly owned subsidiary of 
Morningstar, Inc., to develop proprietary asset allocation tools for educational 
purposes. Ibbotson has granted to EISI a license for use thereof. 

Copyright
No part of this publication may be reproduced or transmitted in any form, by any 
means (electronic, photocopying, recording, or otherwise) without the written 
permission of EISI.
NaviPlan is a registered trademark of EISI.
Microsoft Word is a registered trademark of Microsoft Corporation. Adobe and 
Acrobat are trademarks of Adobe Systems Inc. All other product names are the sole 
properties of their respective owners.
© Copyright 2010
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Accumulation goals
Accumulation goals
The NaviPlan Standard Accumulation Goals Self‐Study Guide was created using NaviPlan 
Standard Offline with the Ibbotson Asset Allocation option. This option allows you to use 
actual Ibbotson return rates in NaviPlan’s calculations.
In NaviPlan Standard, you can explore the clients’ accumulation goals, such as retirement, 
major purchases, and emergency funds. Using multiple What‐if scenarios, you determine an 
optimal scenario for your clients by including various planning strategies such as additional 
savings and asset reallocation. Once you are ready to create the client presentation, generate 
the Financial Needs Analysis report to examine the results of the recommended scenario.
The exercises in this module are based on a version of NaviPlan Standard Offline that 
includes the Ibbotson Asset Allocation option, which means that the asset allocation settings 
are set up for you. If your version of NaviPlan Standard Offline does not include the Ibbotson 
Asset Allocation option, you can modify the data.
This module focuses on Level 3 Plans.

Learning objectives
This module will enable you to
•   Define and analyze your clients’ education and major purchase goals

•  Identify goal assumptions
•  Define the time horizon for your clients’ education goal
•  Use the Peterson’s Undergraduate Database to search for college‐specific costs
•  Define an appropriate asset allocation mix for the education goal
•  Allocate your clients’ assets to a goal
•  Create and compare alternative education goal scenarios
•  Enter an asset or expense as a major purchase goal
•  Evaluate relevant output pages in a client report to assess the clients’ progress toward 

meeting their goals

Learning tools
This module includes some practice exercises. We recommend that you use the Nick and Lisa 
Brown (Brown, Nick and Lisa.nps) client file in the data folder of your installation of 
NaviPlan Standard Offline (the default path is C:\Program Files\EISI\Data, but you may 
have installed it elsewhere). It will be available when you run NaviPlan Standard Offline, as 
well as on the central server if you prefer to work in the online application.
Learning objectives 1
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Note: If you are using a version of NaviPlan Offline without the Ibbotson Asset Allocation 
option, or if you are using NaviPlan Online, there will be some differences between the guide 
and your version of NaviPlan.  

Identify goal assumptions
NaviPlan Standard uses the following set of assumptions when calculating retirement, 
education, major purchase, and emergency fund goals:    

Hint: In NaviPlan Standard Offline, to find the location of your data directory, go to the User 
Preferences menu – System Settings selection – User Preferences ‐ System Settings dialog box – 
File Locations tab.

Goal Goal starts Goal ends Savings end
Applicable 
account types

Retirement January 1 of the 
first retiree’s 
retirement year

December 31 of 
year the second 
client dies

December 31 of 
the year prior to 
retirement

Qualified and 
non‐qualified

Education January 1 of the 
specified year

January 1 of the 
last year of the 
goal

December 31 of 
the second‐last 
year of the goal

529, UTMA, and 
non‐qualified

Major purchase Date entered Date entered One month prior 
to the date 
entered

Non‐qualified

Emergency fund Immediate Not applicable Not applicable Non‐qualified
2 Identify goal assumptions
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Define the education goal
You can enter the information for your clients’ education goals on the Goals section – 
Education category – Objectives page. Use the Objectives page to define the goal time horizon, 
education cost, and asset funding, and use the Scenarios page to analyze and solve the goal.

Figure 1: Goals section – Education category – Objectives page

To add an education objective 
1.  In the Brown’s Base Details Plan, go to the Goals section – Education category – 

Objectives page.
1.  Click the Add Education Objective button. A new data‐entry row appears.
2.  Under Description, enter a unique name for the goal. 
3.  Enter details about the clients’ education goals. The Education calculator can be used to 

obtain costs for specific education institutions. 

•  Description – Enter a name that identifies a particular goal on all screens and dialog 
boxes, and differentiates it from other similar goals.

•  Name – Select the name of the family member for whom the goal is established.
•  Start Age – Enter the age at which the family member is expected to begin his or her 

education, that is, the age when the family member begins to use the funds saved 
towards this education goal. The default start age for dependents is 18.

•  Start Year – Enter the year that the education expense is to begin. 
•  Infl +/‐ Addʹl – Select Infl to index the item to the default rate of inflation. The total rate 

can be adjusted using the Add’l field. Generally, education costs tend to rise by a rate 
higher than inflation. Therefore, by default, NaviPlan automatically increases the 
plan’s base inflation rate by 2%.

Note: If you enter the current year as the start date for the education goal, the date defaults to the 
next year, because education expenses in NaviPlan occur on Jan. 1 of the year of the education 
goal.
Define the education goal 3
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•  Education Calculator – Click to open the Search Education Costs dialog box to search 
Peterson’s Undergraduate Database (Data source: Peterson’s Databases, copyright 
(2007). Peterson’s, a division of Thomson Learning. All rights reserved.) to determine 
education costs for a specific college or university.

•  Annual Cost – Enter the estimated yearly cost of all expenses associated with the 
education goal.

•  Number of Years – Enter the expected number of years the selected family member will 
take to complete this education goal.

•  Projected Cost – Displays the estimated total cost of the goal in future dollars.
•  Asset Allocation – Click to open the Asset Allocation Details dialog box.
•  Details – Click to open the Search Education Costs dialog box. In this dialog box, you can 

add multiple education expenses to the same goal. For example, if Kevin is attending 
both undergraduate and graduate studies, you can enter these as separate expenses.

•  Delete – Click to remove the selected item. In some cases, the deleted item cannot be 
recovered and you have the choice to delete the item or to return to your previous task 
without deleting it.

•  Add Education Objective – Click to add another goal to the list of education goals.
•  Goal Funding – Click to view or edit the account distribution for the funding of plan 

goals.
4 Define the education goal
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Use the Peterson’s Undergraduate Database
You can search for the cost of tuition and rooming expenses for universities and colleges 
using the Education calculator. The Education calculator opens a search tool connected to the 
Peterson’s Undergraduate Database.

Figure 2: Goals section – Education category – Objectives page – Education Calculator button – Search Education Costs 
dialog box

Search education costs
To search education costs by school
1.  Go to the Goals section – Education category – Objectives page. 
2.  Click the Education Calculator button for Kevin’s Education. The Search Education Costs 

dialog box opens.
3.  Select the relevant state from the State list. 
4.  Enter the full name of the school, or use a wildcard (*) to search for any unknown variable 

in the School Name field. 
For example, enter Hawaii Business College, or, enter hawaii* or *Business* if unsure of the 
full name. Use the first letter of the school and a wildcard (*) to search for schools that 
start with that letter. Other combinations can include *X or X* or *X*, where X is any letter, 
or word. 
Use the Peterson’s Undergraduate Database 5
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5.  Click Search. American schools that match the search criteria will be listed under Search 
Results. 

6.  Select a school from the list, and then select one of the Expense Options. The last option 
selected before clicking OK will be used.

7.  Click OK. The Search Education Costs dialog box closes and the Projected Cost field 
populates on the Objectives page.

Define an appropriate asset allocation fix for the 
education goal
On the Objectives page, you can use the Asset Allocation button to define the specific asset 
allocation objective for the education goal.

Figure 3: Goals section – Education category – Objectives page – Asset Allocation button – Asset Allocation Details 
dialog box

The asset allocation defined for a goal is originally based on answers to the questionnaire 
provided in the Plan Management section. You can modify the original asset allocation, and 
select a new investor profile for your education goal.
6 Define an appropriate asset allocation fix for the education goal
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To modify the asset allocation for a goal
1.  Click the Asset Allocation button. The Asset Allocation Details dialog box opens.
2.  Click the Modify Questionnaire button. The Questionnaire dialog box opens. In this dialog 

box you can modify your answers to the asset allocation questionnaire for the 
education goal.    

Figure 4: Questionnaire dialog box

3.  For each applicable question, select the check box next to a question, and then revise the 
answer.

4.  Click OK. The Questionnaire dialog box closes. Depending on your answers, the investor 
profile might change. 

Note: The Modifiy Questionnaire button is only accessible when All Education Accounts is selected in 
the table.
Define an appropriate asset allocation fix for the education goal 7
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5.  In the table, select either 529 Education Accounts or Non‐Qualified Education Accounts. 
The Current Asset Mix graph updates to reflect the clients’ asset mix for the option you 
selected.

6.  Under Override Profile, select the Override Investor Profile check box, and then select a 
new investor profile for the clients’ education goal.

7.  Click Cancel.

Allocate your clients’ assets to the education goal
There are two methods to define asset funding sources for your clients’ education goal:
•   Using the Goals section – Goal Funding category – Goal Funding page
•   Using the Goal Funding button on the Objectives page
For the purpose of this self‐study guide, let’s examine the Goal Funding button method.
To fund a goal
1.  On the Objectives page, click the Goal Funding button. The Goal Funding dialog box opens. 

In this dialog box, you can determine how much of each asset will fund each of the clients’ 
goals. 

Figure 5: Goals section – Education category – Objectives page – Goal Funding button – Goal Funding dialog box

The Goal Funding dialog box lists all investment assets in rows and the goals in columns.

Note: For more information on how to adjust the asset allocation, see the Asset Allocation module.

Note: Some account types are restricted to specific goals. For example, qualified retirement 
accounts can only be used to fund the clients’ retirement goal. Non‐qualified accounts can be used 
to fund any goal. 
8 Allocate your clients’ assets to the education goal
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2.  For Nick’s Brokerage Account, enter 0% in the Retirement column and 25% in the Kevin’s 
Education column. Select an account and enter any mix of dollar amounts, percentages, or 
the keyword balance to allocate funds to the applicable goals.
In NaviPlan, you can fund goals in three ways:
•  Fixed amount – Enter a fixed dollar value. When a fixed amount is entered, NaviPlan 

uses only that amount to fund the goal, even when additional funds are available in the 
account.

•  Percentage – Enter a percentage.  
•  Balance – Enter the keyword balance. All remaining unallocated funds in the account 

are directed to the goal. If balance is entered for more than one goal, the remaining 
balance is distributed equally among those goals.

When allocating an account across multiple goals and using any of the fixed amount, 
percentage, and balance options, behind the scenes NaviPlan divides the account into 
portions for each respective goal. This split is reflected in stand‐alone reports and 
eliminates the need to manually divide an account. Subsequently, any savings for the 
account will be appropriately distributed among the goals of the account.

3.  Click Cancel. Under Education Accounts, NaviPlan provides a summary of all accounts 
that have funds allocated to education goals. Accounts that have not yet been allocated to 
any specific goal are listed under Unassigned Accounts.  

Note: If amounts are assigned to multiple goals and the combined fixed amount, percentage, and 
balance amounts exceed the value of the account, fixed amounts are funded first and the 
remaining funds are automatically distributed on a prorata basis. 

Note: When an education goal is overfunded, the residuals funding one education goal are not 
available to other education goals. Residuals from non‐qualified accounts are used to fund 
retirement. Three different account types (non‐qualified, 529, and UTMA) can be used to fund 
education goals. For more information, go to http://knowledge.eisi.com, and then search for 
Functional Documents using the term Goal residuals in NaviPlan Standard.
Allocate your clients’ assets to the education goal 9
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Validating the data
Before analyzing a goal or a plan, it’s important to make sure the current data is accurate so 
that NaviPlan’s suggestions will be appropriate. There are several ways to verify data:
•   Report buttons – Use the buttons within categories (e.g., Cash Flow Report button on the 
Cash Flow page)

•   Reports menu – Use various summary reports like the Current Year Cash Flow report, the 
Net Worth reports, and the Synopsis report, which summarizes almost all data entered. Be 
sure to select the Current setting in the Assign Settings dialog box before generating the 
report.

Figure 6: Reports menu – Summary – Synopsis report

•   Planning Assistant – Use the Planning Assistant to perform checks on data in the plan and 
notify you if the data falls outside typical ranges.
10 Allocate your clients’ assets to the education goal
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The following list includes common data‐entry errors to look for:
•   Spelling of names
•   Birth date
•   Index rates
•   Asset valuations
•   Dates

Create and compare various What-if scenarios
In most plans, the clients’ current financial resources are not sufficient to meet their goals. 
NaviPlan allows you to create, compare, and manage What‐if scenarios within a plan. These 
What‐if scenarios include additional assumptions and strategies which assist you in finding 
an optimal solution to meet your clients’ goals.

Figure 7: Goals section – Education category – Scenarios page – Objectives tab
Create and compare various What-if scenarios 11
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View the Scenarios page layout 
•   Select Education Goal list – Select the goal for which you want to compare and manage 

scenarios.   

•   Objectives tab – Change basic goal details
•  Education Expenses – Change the Percentage to cover or the Duration in the Recommended 

scenario
•  Indexed by Infl +/‐ Add’l – Change the inflation rate
•  Investment Objective – Change the investor profile for education accounts as well as the 

specific rate of return
•  Return Rate – Used to override the return rate associated with the goal 
Note: You must have the Override Return Rates permission to override the return rate

•  Goal Coverage – Shows the plan’s overall ability to cover education expenses for the 
specified education goal (red represents < 64%, yellow represents 65 – 90%, and green 
represents > 90%)

•   Savings tab – Capture savings strategies to new or existing accounts
•   Transfers tab – Create a transfer strategy between accounts  

•   New Accounts – Enter a brand new education‐specific account (e.g., UTMA or 529 plan) or 
a non‐qualified account to assist in education goal funding 

Add a new scenario
If asset reallocation alone does not solve the goal, you could add a new scenario for 
comparison, or build on the existing one.
To add a new scenario
1.  On the Savings tab, click the Add button on the right side. The following four options are 

available:
•  New – Allows you to create a copy of the Current Plan scenario 
•  Copy of <scenario name> – Allows you to create a copy of the existing scenario 

Left side Right side

Contains the Current Plan scenario  Contains the Recommended scenario 

By default it provides read‐only details. It includes 
specifically defined education expenses, and 
assumes the current rate of return on existing 
assets and existing savings.

System‐generated second scenario is a copy of the 
Current Plan scenario, with the effects of 
reallocation to the suggested asset mix and new 
rate of return.

Note: Dependent‐owned education accounts will appear in the list for the owner of the expense.
12 Create and compare various What-if scenarios
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•  Predefined Scenarios – Allows you to access a list of predefined scenarios
•  Manage Scenarios – Allows you to manage a list of all scenarios created in the plan 

2.  Select Predefined Scenarios. The Add Predefined Scenarios dialog box opens. In this dialog 
box you can quickly create common scenarios. 

Figure 8: Add Predefined Scenarios dialog box

3.  Click Cancel. 
4.  For the right‐hand scenario, click Add, and then select New. NaviPlan creates a new 

scenario. If the clients’ funding of the education goal is insufficient, the Goal Coverage 
graphs for both the left and right scenarios should not be 100%. 

5.  In the Scenario Name field, enter Recommended AA and Strategies. 

6.  Select the Investment Objective check box. A message appears asking you to confirm 
your selection.

7.  Click OK, and then select Moderate Aggressive.  

8.  Click the What Are My Options? button. The What Are My Options? dialog box opens. In 
this dialog box, any one of the listed options, except Continue Planning, will meet the goal 
coverage at 100%.          

Note: To recommend a new scenario, click the Recommend Scenario button. 

Note: Modifying the Investment Objective for a Recommended scenario will affect the goal coverage 
for the scenario.

Note: Any savings listed in the What Are My Options? dialog box are in addition to those already 
entered in the plan, and are assumed to continue. 
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Figure 9: What Are My Options? dialog box

9.  Select Save Monthly, and then click OK. NaviPlan applies the selected option to the 
scenario and goal coverage changes to 100%. When Save a Lump Sum or Save Monthly is 
selected, NaviPlan saves the amount to a system‐generated non‐qualified account using 
the rate of return displayed for the scenario on the Objectives tab. Since Save Monthly is 
selected, NaviPlan begins savings based on the Plan Analysis Date field on the Plan 
Management section – Modules category – Modules page. The savings end on December 31 
of the second‐last year of the education goal.
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Create savings strategies
With NaviPlan Standard, you can apply multiple strategies into a scenario such as
•   Reallocating assets
•   Changing the goal duration and the savings start date
•   Reducing or increasing goal expenses
•   Increasing savings (lump sum or monthly)
•   Modifying inflation on expenses and savings

Figure 10: Goals section – Education category – Scenarios page – Savings tab

Additional Monthly Savings on the Savings tab
•   Start Date – Enter the start date of additional monthly savings.

•   Additional Lump Sum Savings – Enter an additional lump‐sum savings amount to be 
included as part of the analysis. The funds are invested in a hypothetical account earning 
the suggested asset mix return.

Note: By default, NaviPlan starts savings in the same month as the plan analysis date, providing 
the plan analysis date is the first day of the month. For example, if the plan analysis date is Feb. 1, 
savings start Feb. 1. If the plan analysis date is Feb. 2 or later, the savings begin on the first day of 
the following month (March 1). 
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•   Additional Savings ($/month) – Enter an additional monthly savings amount to be included 
as part of the analysis. This amount is in addition to the current monthly savings. The 
funds are invested in a hypothetical account earning the suggested asset mix return.

•   Indexed by Infl +/‐ Addʹl – Select Infl to index the item to the default rate of inflation. The 
total rate can be adjusted using the Addʹl field. 

•   Current Monthly Savings – Use to display the current monthly savings being made towards 
the education goal. This field cannot be edited.

•   Total Monthly Savings – Use to display the total of current and recommended additional 
monthly savings being made towards the education goal. This field cannot be edited.    

Note: If the start date does not occur on the 1st of a given month, NaviPlan defers the savings to 
the following month. 
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Generate scenario reports 
On the Scenarios page, you can quickly access reports that include the strategies you created 
for the scenario. 
To generate the Multi‐Year Cash Flow report for the scenario 
1.  On the Scenarios page, click the Scenario Reports button, and then select Multi‐Year Cash 

Flow. The Multi‐Year Cash Flow dialog box opens, displaying the Multi‐Year Cash Flow 
report.

Figure 11: Multi-Year Cash Flow dialog box – Multi-Year Cash Flow report

Three tables are included in the report:
•  Summary – Displays cash inflows, outflows, surpluses, and deficits. This table should 

be used to quickly view the total annual effect of the scenario strategies on the plan 
cash flow. 
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•  Inflows Summary – Provides a breakdown of inflows by major category to help identify 
reasons for the patterns you may see in the first table. 

•  Outflows Summary – Provides a breakdown of outflows by major category to help 
identify reasons for the patterns you may see in the first table. 

2.  Click Close. The dialog box closes.

View other goal coverage
For the left and right scenarios, you can determine immediately whether other goals are 
adequately funded by examining the Goal Coverage colors under Other Goal Coverage. To 
determine whether additional savings are affordable, you can check the clients’ pre‐
retirement cash flow (green is adequate; red indicates deficits of $100 or greater have 
occurred).

Figure 12: Other Goal Coverage

Manage scenarios
In the Manage Scenarios dialog box, you can create, duplicate, and control all scenarios. You 
can also view goal coverage and mark one scenario as Recommended. 
To duplicate a scenario 
1.  On the Scenarios page, click the Manage Scenarios button. The Manage Scenarios dialog 

box opens.  

Figure 13: Manage Scenarios dialog box
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2.  For Recommended AA and Strategies, click the Duplicate button. NaviPlan creates a copy of 
the scenario.

3.  Rename the new scenario to Recommended AA and 6 years, and then click OK. The 
dialog box closes. 

4.  On the right side of the window, from the Scenario list, select Recommended AA and 6 
Years. 

5.  On the Objectives tab, select the Duration check box, and then enter 6. The Goal Coverage 
graph updates to reflect the increased duration. 

6.  Go to the Savings tab, and then click the What Are My Options? button. The What Are My 
Options? dialog box opens. 

7.  Select Save a Lump Sum, and then click OK. The dialog box closes and the Goal Coverage 
graph shows 100%.  
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Compare scenarios
Click the Compare Scenarios button to open the Compare Scenarios dialog box – Detailed 
Comparison tab. The information presented here identifies key assumptions for each scenario, 
goal funding, and includes an interactive surplus/deficit graph. Clicking anywhere on the 
graph provides more details about the item that was clicked.

Figure 14: Goals section – Education category – Scenarios page – Savings tab – Compare Scenarios button – Compare 
Scenarios dialog box – Detailed Comparison tab
20 Create and compare various What-if scenarios



Accumulation goals
Recommend a scenario
After building several strategies, you may want to change your Recommended scenario. Out of 
all the scenarios, you will mark only one scenario as Recommended to present to the client.
To recommend a scenario 
1.  On the right‐side of the Scenarios page, from the Scenario list, select Recommended AA 

and Strategies. 
2.  Click the Recommend Scenario button. A check mark appears, to indicate that the 

scenario will be included in the recommended plan. 

Figure 15: Scenario marked as Recommended
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Generate and view reports
Once you recommend a scenario, the strategies in the scenario will apply to any Recommended 
reports. Lets look at several reports to view the education goal results.

Generate the Savings for Education report
The Savings for Education report shows the accumulation and dispersal of education savings. 

Figure 16: Reports menu – Goals – Savings – Education Savings Report – Savings for Education report

To generate the report
1.  Go to the Reports menu, and then select Goals – Savings – Education Savings Report. 

The Assign Settings dialog box opens. This dialog box is available for all reports and 
graphs. The following options are available:
•  Current – Analyzes the information in the plan, including all Current Plan scenarios for 

each goal 
•  Recommended – Analyzes the information in the plan, including all Recommended 

scenarios for each goal 

Figure 17: Assign Settings dialog box

2.  Select Recommended, and then click OK. The Savings for Education report is generated 
and displayed.

Report Details
•   Year – The years included in the projection. 
•   Ages – The age of the client and co‐client. 
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•   Income From Investments – Value of the investment income from linked assets that is 
applied to education funding. 

•   <family memberʹs> Expenses – Expenses are listed for each family member that is assigned 
an education goal. The report lists the yearly expense that is associated with each goal for 
the displayed year. For example, if an annual education goal takes effect in 2010, all the 
years prior to 2010 will read $0.00. 

•   Taxes – Taxes paid on the investment income. 
•   Savings – The total savings currently made towards this goal. These are savings for 

education funding accounts that were entered in the Strategies category, and additional 
savings from the Scenarios page – Savings tab. As well, their total can consist of savings 
records for multiple assets. 

•   Growth – Capital growth due to interest income.
•   End of Year Capital – The accumulated capital for the assets linked to this goal. This total is 

a combination of the savings made towards the linked education assets, and their yearly 
growth based on those assets’ return rates.
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Generate the Current Year Cash Flow report
This report provides a detailed and comprehensive breakdown of all cash inflows and 
outflows expenses for the client and co‐client for the selected year.

Figure 18: Reports menu – Cash Flow – Current Year Cash Flow Report – Current Year Cash Flow report

1.
Investment 
Income

2. 
Savings 
Allocated to 
Goals

3.
Reinvestments 
Allocated to 
Goals
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In terms of the education goal, there are three parts to look at in this report:
1.  Investment Income – <goal name> Fund – If you reallocated and/or applied additional 

savings, you will see contributions to a new hypothetical account producing income (e.g., 
Kevin’s Education Fund (joint non‐qualified))

2.  Savings Allocated to Goals – <goal name> Fund – If you applied savings, the savings would 
go into the asset as an outflow

3.  Reinvestments Allocated to Goals – <goal name> Fund – After tax value of investment income 
is reinvested automatically to the goal asset

Enter an asset or expense as a major purchase goal
On the Goals section – Major Purchase category – Objectives page, you can classify a major 
purchase objective as either an asset or an expense. For major purchase assets, NaviPlan 
ensures that the acquisition of the asset is incorporated into net worth at a future point in 
time. For major purchase expenses (e.g., a wedding or world tour), you can model the cash 
flow implications of the major purchase without recognizing the purchase as an asset for net 
worth tracking. In reports, major purchases appear based on the target date of the purchase.
The following asset types are available to model the major purchase:
•   Residence 
•   2nd Residence 
•   Personal use property 
•   Vehicle 
•   Other personal assets 
•   Real Estate 
You can create an unlimited number of What‐if scenarios on the Scenarios page for major 
purchase goals. You can model strategies such as changing asset allocation, saving to new or 
existing accounts, transferring accounts, and creating new accounts. 
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Create an asset-based major purchase goal 
When a major purchase goal is an asset‐based purchase, the asset appears on the Financial 
Picture section – Net Worth category – Assets/Liabilities page as a read‐only asset. Report 
projections include the major purchase goal in the plan as an attained asset as of the goal’s 
target date.  

To create an asset‐based major purchase goal 
1.  Go to the Goals section – Major Purchase category – Objectives page.

Figure 19: Goals section – Major Purchase category – Objectives page

2.  Click the Add Major Purchase Objective button, and then select 2nd Residence. Under 
Major Purchase Objectives, a new data‐entry row appears. 

3.  In the Target Date and Amount fields, enter May 1 2010 and $155,000 respectively.
4.  Click the Details button. The Major Purchase Objective Details dialog box opens. 

Figure 20: Major Purchase Objective Details dialog box

5.  Under Property Taxes, in the Amount field, enter $1,800.

Hint: For down payments on assets, the down payment should be added as a major purchase 
asset. 
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6.  Click OK. The dialog box closes.

View major purchase assets in net worth reports
Major purchase assets appear in net worth reports as of the target date entered for that asset.

Figure 21: Net Worth Detailed as of June report

To generate the Net Worth Detailed as of June report 
1.  Go to the Reports menu, and then select Net Worth – Detailed – Net Worth Detailed as of 

June. The Assign Settings dialog box opens. 

Figure 22: Assign Settings dialog box

2.  In the Report Year field, enter 2010.
3.  Select Current, and then click OK. The Net Worth Detailed as of June report is generated and 

displayed. 
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Evaluate relevant output pages in client reports
Using the Financial Needs Summary and Financial Needs Analysis client reports, you can 
compare the current and recommended plan.
The Financial Needs Summary client report provides an overview of the clients’ current 
financial position and whether the clients’ goals are being met. 
The Financial Needs Analysis client report includes the same information as the Financial Needs 
Summary, and adds a comprehensive analysis of the plan and supporting tables and reports 
with projections of year‐over‐year results for the current and recommended plan. 
The Financial Needs Analysis client report is best suited for very detail‐oriented clients and for 
comparing scenarios that have fluctuating needs over time. 

Generate the Financial Needs Summary report
You can generate client reports on the Results section – Client Reports category – Client 
Report page.
To generate the Financial Needs Summary client report
1.  Go to the Results section – Client Reports category – Client Report page.
2.  For the Financial Needs Summary report, click the Select Document Sections button. The 

Select Document Sections dialog box opens.
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Figure 23: Results section – Client Reports category – Client Report page – Select Document Sections button – Select 
Document Sections dialog box

3.  Click Select None, and then select all the education and major purchase sections, except 
for Probability Analysis. (Note: See the Monte Carlo Sensitivity Analysis module for more 
information on probability analysis.)

4.  Click Generate Report. The Financial Needs Summary client report is generated and 
displayed.
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Kevin’s Education 

Figure 24: Financial Needs Summary client report – Kevin’s Education

Kevin’s Education – This is a summary page that graphically shows the needs versus abilities 
of the current and proposed plans. The scenario selected as Recommended on the Scenarios 
page represents the proposed plan for client reports. Notice in the graph that the current plan 
is falling short of covering needs, and how the proposed plan meets the needs because it has 
strategies to improve the situation.
The Financial Objectives table summarizes key objectives such as the goal start and end dates, 
goal value, savings, and return rate.
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Kevin’s Education Scenario Summary

Figure 25: Financial Needs Summary client report – Kevin’s Education Scenario Summary

The graph shows the goal coverage of all the scenarios included in the plan, and shows the 
relative strength of each scenario. Up to four scenarios can be included in the report using the 
Manage Scenarios button on the Scenarios page. The Current Plan and Recommended scenarios 
must be included.
The bottom table shows the key results of each scenario.
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Vacation Scenario Summary

Figure 26: Financial Needs Summary client report – Vacation Scenario Summary

The graph shows the goal coverage of all the major purchase scenarios in the plan, and shows 
the relative strength of each scenario. The report sections for education and major purchase 
goals are similar.
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Vacation - Current Plan

Figure 27: Financial Needs Summary client report – Vacation - Current Plan

The <goal> ‐ Current Plan report section isolates the Current Plan scenario for the goal, and 
reports the starting and ending capital balance for the goal, the goal amount, purchase date, 
and monthly savings.
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Vacation - Recommended

Figure 28: Financial Needs Summary client report – Vacation - Recommended

The <goal> ‐ Recommended report section is similar to the <goal> ‐ Current Plan report section, 
except that the implemented strategies are used, goal coverage is higher or 100% (in many 
cases), and goal residuals (if any) appear under the graph.
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Exercises
The exercises have been designed specifically for this module and assume that you are 
working with the original data in the Brown Base Details plan. Before starting the exercises, 
duplicate the Brown Base Details plan, rename the duplicate with a meaningful name 
(e.g., Accumulation goals training), and then use it to complete the following exercises.

Exercise 1: Define the education goal
To find the answers, see “Answers to accumulation goals exercises” on page 39.
1.  The education objective amount will create a cash outflow on which date?

a) January 1 of each year of education
b) August 1 of each year of education
c) September 1 of each year of education
d) December 1 of each year of education

2.  Which of the following can be used to define the education costs?  

a) Annual Cost field
b) Education calculator 
c) Both a) and b)
d) None of the above

3.  Nick and Lisa would like their son Kevin to attend Boston College in the fall of 2014. 
What will the projected cost for tuition and room and board be if Kevin attends this 
college for four years?  

_________________________________________________________________________________

Hint: All copies of plans are managed in the Plan Management section – Plan List category.

Hint: Navigate to the Goals section – Education category – Objectives page.

Hint: Search the Peterson’s Undergraduate Database for college‐specific costs.
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Exercise 2: Create and compare education What-if scenarios
To find the answers, see “Answers to accumulation goals exercises” on page 39.
1.  Go to the Goals section – Education category – Scenarios page, and then view the Goal 

Coverage graph for Kevin’s Education goal.
a) Is the education objective fully funded?

_________________________________________________________________________________

b) What strategies would you suggest the Browns implement to cover 100% of Kevin’s 
education expense?

_________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________
_________________________________________________________________________________

2.  Add a new scenario (Suggested AA & Savings), and then solve for Kevin’s Education goal by 
following these steps:
a) From the Investment Objective list, select Aggressive.
b) Implement additional monthly savings.  

Can the Browns afford the additional savings requirement?  

_________________________________________________________________________________

3.  Ensure that the scenario is marked as Recommended to have it appear in related reports and 
graphs. 

Hint: Click the What Are My Options? button.

Hint: Click the Pre‐Retirement Cash Flow link.
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Exercise 3: Create and compare major purchase What-if scenarios 
To find the answers, see “Answers to accumulation goals exercises” on page 39.
1.  Go to the Goals section – Major Purchase category – Objectives page, and then override 

the asset allocation details for the Browns’ vacation expense by changing the investor 
profile from Moderate Aggressive to Aggressive. 

2.  Go to the Goals section – Major Purchase category – Scenarios page, and then add a new 
scenario (Suggested AA & Savings).

3.  Click What Are My Options? and then implement the additional recommended monthly 
savings amount to the goal before recommending the scenario. 

4.  Generate the Current Year Cash Flow Report: 2010 (Recommended). Where do the 
additional recommended savings towards the goal appear? 

_________________________________________________________________________________

Hint: Click the Asset Allocation button. 

Hint: Ensure that the newly created scenario is marked as Recommended.
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Exercise 4: Identify differences in other accumulation goals
1.   Complete the table below. 

Conclusion
This module has enabled you to
•   Define and analyze your clients’ education and major purchase goals

•  Identify goal assumptions
•  Define the time horizon for your clients’ education goal
•  Use the Petersonʹs Undergraduate Database to search for college‐specific costs
•  Define an appropriate asset allocation mix for the education goal
•  Allocate your clients’ assets to a goal
•  Create and compare alternative education goal scenarios
•  Enter an asset or expense as a major purchase goal
•  Evaluate relevant output pages in a client report to assess the clients’ progress toward 

meeting their goals

Goal Goal start Goal end Savings end Funding

Retirement

Education

Major 
purchase
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Answers to accumulation goals exercises

Exercise 1: Define the education goal
1.  a) January 1 of each year of education. The education objective amount will create a cash 

outflow on January 1 of each year of education.
2.  c) Both a) and b). Both the Annual Cost field and the Education calculator can be used to 

define the education costs.
3.  Answers will vary.

Exercise 2: Create and compare education What-if scenarios
1.  a) No. The education goal is not fully funded.  

b) Answers will vary. Some answers could include:
•  save a lump‐sum amount
•  save monthly
•  reallocate assets or change the investment objective
•  transfer between existing accounts
•  purchase a new account

2.  Answers will vary.

Exercise 3: Create and compare major purchase What-if scenarios
4.  The additional recommended savings towards the major purchase goal appear under 

Cash Outflows – Savings Allocated to Goals – Vacation in the Current Year Cash Flow report.
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Exercise 4: Identify differences in other accumulation goals
1.  See the answers in the table.

Goal Goal start Goal end Savings end Funding

Retirement January 1 of the 
first retiree’s 
retirement year

December 31 of 
the second to 
die’s year of 
death

December 31 of 
the year prior to 
retirement

Qualified 
investment 
accounts and 
non‐qualified 
investment 
accounts

Education January 1 of the 
specified year

January 1 of last 
year of goal

December 31 of 
second‐last year 
of goal

529, UTMA, and 
non‐qualified 
investment 
accounts

Major 
purchase

Date entered Date entered 1 month prior to 
date entered

Non‐qualified 
investment 
accounts
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