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Using the Learning Guide
The NaviPlan Standard Learning Guide is intended to help you learn 
how to use NaviPlan. To use this learning guide effectively, go 
through each page from start to finish.

Conventions
The NaviPlan Standard Learning Guide includes the following 
conventions:
•   The names of items that are labelled on the screen are italicized. 

For example,
The Clients page opens.

•   Within instructions, the names of items that you must select, click, 
or enter appear in bold. For example,

Select Recommended, and then click OK.
•   To help you navigate through the application, locations are 

separated by en dashes. For example,
Financial Picture section – Net Worth category – Accounts page

Essential Windows skills
This learning guide assumes that you know how to perform the 
following tasks:
•   Use the mouse (click, double‐click, right‐click, drag, and point)
•   Move, resize, and close a window
•   Navigate through a dialog box and use scroll bars
•   Choose menu commands and select options from windows and 

submenus
If you are unsure about any of these Windows essentials, refer to 
Microsoft Windows user documentation.

Using Help
The quickest way to get information about any command, dialog box, 
or item within NaviPlan Standard is to use the application Help.

To access the Help, click the Help button at the top of the 
NaviPlan window.
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Net Worth module
Net Worth module
The NaviPlan Standard Net Worth Learning Guide was created using 
NaviPlan Standard version 11 and a joint analysis Level 2 Plan. 

Purpose
The purpose of this learning guide module is to enter your clients’ net 
worth data and to analyze your clients’ current net worth.

Learning objectives
Upon successful completion of this module, you will be able to
•   Enter existing lifestyle assets
•   Examine the cash flow implications of selling a home
•   Enter existing liabilities
•   Model detailed investment accounts and holdings
•   Analyze your clients’ net worth position using related reports
The following diagram shows the planning stages for creating a 
financial plan, and the planning stage or stages involved in this 
learning guide module. The Net Worth module is part of the Capture 
current situation stage.

NaviPlan planning stages

After you complete the client and plan creation process, go to the 
Financial Picture section –  Net Worth category to enter your clients’ 
current net worth position data. The Net Worth category is where you 
can model all assets, liabilities, and investment accounts.
3
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Learning objective: 
Enter existing lifestyle assets

After gathering key documents and information from your clients, 
you are ready to enter lifestyle asset details into the plan on the 
Financial Picture section – Net Worth category – Assets/Liabilities page.

Figure 1: Financial Picture section – Net Worth category – Assets/Liabilities page
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Net Worth module
Lifestyle Assets details

Figure 2: Financial Picture section – Net Worth category – Assets/Liabilities page (showing 
Lifestyle Assets details)

Clicking the Details button opens the Lifestyle Asset Details dialog box 
where you can enter further information about lifestyle assets.
Learning objective: Enter existing lifestyle assets 5
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Lifestyle Asset Details dialog box

Figure 3: Financial Picture section – Net Worth category – Assets/Liabilities page – Details button – Lifestyle Asset Details dialog box

Details component
Type list
•   Residence assets will not be taxed if sold.
•   Capital growth on Cottage, Personal Use Property (e.g., depreciating 

property, boats, cars) and Listed Personal Property (e.g., 
appreciating tangible property, real estate, business, paintings, 
jewellery, coins, stamps) is subject to capital gains tax upon 
disposition.

•   Capital gains are calculated as the difference between the Market 
Value as of the sale date and the Purchase Amount.

•   Half of any realized gains will be taxed at the marginal tax rate.
Purchase Date field
•   Existing lifestyle assets – Ensure the date is modelled as December 

31 of the previous year or earlier so that the Purchase Amount will 
not be treated as a cash outflow.

•   Future lifestyle assets – Enter any date in the current year or later. 
The dollar value entered in the Purchase Amount field will become 
a cash outflow as of the date specified. 
6 Learning objective: Enter existing lifestyle assets



Net Worth module
Purchase Amount field
•   The purchase amount value is used to determine tax implications, 

if applicable, on the sale of the asset (assets can only be sold in 
Level 2 Plans).

•   Keep in mind that the purchase of a future asset entered here will 
be funded by available cash flow in that specific year. 

•   If you want to redeem existing accounts or savings to fund the 
future purchase of a lifestyle asset, create a major purchase goal 
and allocate the investment assets to the goal. 

Return Rates component
To modify the default deferred growth rate of 2%, click Override.
•   Enter a negative growth rate for depreciating assets, such as 

vehicles
•   The Standard Deviation value defaults to 0%
Learning objective: Enter existing lifestyle assets 7
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Learning objective: 
Examine the cash flow implications of selling a home

After you have entered the lifestyle asset details, you can then model 
the sale of that lifestyle asset for some point in the future, if 
applicable. Lifestyle assets can only be sold in Level 2 Plans.

Lifestyle Asset Details dialog box 

Figure 4: Financial Picture section – Net Worth category – Assets/Liabilities page – Details 
button – Lifestyle Asset Details dialog box (Sale Information link expanded)

Sale Information component
To model the sale of a lifestyle asset, click Override, and then enter the 
Sale Information details.
After entering a sale date, you have the option to direct after‐tax 
proceeds of the sale to any of the following:
•   Cash Flow – Select this option to control how the proceeds will be 

used. For example, you can use a portion of the proceeds to 
purchase another lifestyle asset, spend a portion by modelling an 
expense, or save a portion to an account. 

•   New Non‐Registered account – When selected, NaviPlan will create a 
new non‐registered asset named Savings from <lifestyle asset name>, 
8 Learning objective: Examine the cash flow implications of selling a home
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earning a 0% rate of return; this account will be editable on the 
Financial Picture section – Net Worth category – Accounts page.

•   Any existing non‐registered account you have entered in the plan.
If a loan has been linked to the sold asset, any remaining balance will 
automatically be paid off, reducing the net proceeds from the sale.
Once you have completed entering the Sale Information details for the 
lifestyle asset, to ensure accuracy analyze the cash flow implication of 
the sale. Cash flow reports can be used to view the details of the 
proceeds from the sale of the house. The Cash Flow Details report 
displays two key items: received capital and the paid‐off liability.
Learning objective: Examine the cash flow implications of selling a home 9
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Cash Flow Details report

Figure 5: Reports menu – Cash Flow category – Cash Flow Details report
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Net Worth module
Learning objective:
Enter existing liabilities

Enter the details of loans, mortgages, and other debts into the plan on 
the Financial Picture section – Net Worth category – Assets/
Liabilities page.

 Liabilities component

Figure 6: Financial Picture section – Net Worth category – Assets/Liabilities page (showing 
Liabilities details and Asset / Liability Links)

Do not re‐enter liability payments on the Financial Picture section – 
Cash Flow category –  Cash Flow page, as this would double‐count the 
expense in your clients’ cash flow.

Enter lifestyle items that do not affect your clients’ net worth, such as 
auto‐lease payments or rental expenses, on the Financial Picture sec‐
tion – Cash Flow category – Cash Flow page, and not as liabilities.
Learning objective: Enter existing liabilities 11
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Liability Details dialog box – Details tab

Figure 7: Financial Picture section – Net Worth category – Assets/Liabilities page – Details 
button – Liability Details dialog box – Details tab

Details component
Balance As of Date field
•   For existing loans – Enter the most recent date available (the 

default date is Jan 1 of the current year) 
•   For future loans – Enter the Other Options information; The Loan 
Date field and the Balance As of Date field will update automatically

Compound Frequency – Depending on the selected option, the Payment 
Type options may differ.
Payment Type – Different payment types can be modelled:
•   Interest Only – Only the interest due will be paid monthly; The 

outstanding principal will be paid in full on the End Date (e.g., 
credit cards or lines of credit)

•   Principal and Interest – A fixed payment is split between reducing 
the principal and paying for the interest (e.g., house mortgage, car 
loan)
12 Learning objective: Enter existing liabilities
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•   Last Period Payment – No regular payments are made on the 
liability until the last payment period; at that time, one payment is 
made to pay off the original balance and the accumulated interest

Interest is Tax Deductible – Select this check box when the liability is for 
investment purposes.

Calculation Options component
Calculation options allow you to solve unknown liability variables.
Once you select an option from the Field to Calculate list, the 
corresponding data‐entry field(s) become inaccessible and NaviPlan 
calculates them. For example, often clients only know their monthly 
payment amount and original loan value; in this case, select 
Amortization so that NaviPlan will calculate it.

Other Options component
Insured for Disability – This check box indicates that the liability will be 
paid off by an insurance policy if the owner becomes disabled.
•   Select this check box to model a disability insurance rider attached 

to the liability
•   If applicable, enter the cost of the disability insurance premium as 

an expense on the Financial Picture section – Cash Flow category – 
Cash Flow page 

Loan Date – Date of the original loan.
•   The Balance As of Date field under Details takes precedence for 

existing loans
•    If you are modelling an existing loan, it’s not mandatory to have 

the actual Loan Date
Original Principal – Amount of the original loan. 
•   The Balance field under Calculation Options takes precedence over 

the Original Principal field for existing loans
•   If you are modelling an existing loan, it’s not mandatory to have 

the actual Original Principal amount

Do not enter the insurance rider on the Financial Picture section – 
Insurance Coverage category – Insurance Coverage page, as this will 
overstate insurance coverage.
If the Insured for Disability check box is selected, the outstanding 
liability is forgiven (paid in full) at the date of disability.
Learning objective: Enter existing liabilities 13
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If the loan is in the future, you have two options affect cash flow 
differently:
•   Bring into cash flow – Use this option when the proceeds of the loan 

will be used to offset cash outflows like the purchase of an asset, 
major expense, or pay off of an old loan
•  Effect on cash inflows on the loan date – The original principal 

amount creates a cash inflow
•  Ongoing effects on cash flow – Regular loan payments, based 

on the Payment Type, begin as of the loan date
•   Refinanced – Use this option when only the ongoing loan payments 

should affect cash flow
•  Effect on cash inflows on the loan date – None
•  Ongoing effects on cash flow – Regular loan payments, based 

on the Payment Type, begin as of the loan date
Payoff Options at Death – Controls the treatment of the loan at the 
death of the owner.
•   Transfer to survivor – Indicates that the unpaid balance of the 

liability will be transferred to the surviving client or co‐client and 
payments will continue

•   Payoff at first death (from estate) – Indicates that the unpaid balance 
of the liability will be paid from the deceased clientʹs estate and 
payments will cease

•   Insured for life – Indicates that the liability is to be paid off by an 
outside insurance policy if the liability’s owner dies before the 
liability is paid in full

If applicable, enter the cost of the policy premium as an expense item 
on the Financial Picture section – Cash Flow category – Cash Flow page. 

Liability Type – For reporting purposes, enter the type of liability 
(personal, business, credit card, mortgage, or vehicle)

Do not include the insurance rider on the Financial Picture section – 
Insurance Coverage category – Insurance Coverage page as this will 
overstate insurance coverage.
14 Learning objective: Enter existing liabilities



Net Worth module
Liability Details dialog box – Debt 
Modification tab

Figure 8: Financial Picture section – Net Worth category – Assets/Liabilities page – Details 
button – Liability Details dialog box – Debt Modification tab

Enter a debt modification strategy on this tab when your clients are 
making adding additional payments or, for Interest Only or Last Period 
Payment type loans, if your clients are planning on increasing the 
liability principal.

Debt Modification Strategies component
Amount – The value of extra funds paid against the liability, over and 
above the regular payment. The regular payment is calculated based 
on the data entered on the Details tab. 
For example, each year your clients use their tax refund to pay down 
additional principal on their house mortgage above and beyond the 
regular amortization schedule.
Increase Principal – This check box is only available for liability 
payment types that are modelled as Interest Only or Last Period 
Payment.
For example, your clients currently have a $10,000 outstanding 
balance on their line of credit on which they are only paying interest 
each month. If they wanted to borrow more money for home 
renovations, you would enter the additional dollar amount here and 
select the Increase Principal check box.
NaviPlan recognizes that when the loan has been completely paid off, 
any debt modification strategies modelled and calculated payments 
Learning objective: Enter existing liabilities 15
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will cease automatically, even if the end date for the strategy is in 
the future. 
Once you have entered your clients’ lifestyle assets and liabilities, use 
the Asset / Liability Links feature to link an asset to a liability. Linking 
an asset to a liability ensures that the liability is automatically paid off 
if the asset is ever sold. The following rules apply:
•   One asset can be linked to multiple liabilities, if applicable
•   One liability can only be linked to a single asset

Asset / Liability Links dialog box

Figure 9: Financial Picture section – Net Worth category – Assets/Liabilities page – Asset /  
Liability Links button – Asset / Liability Links dialog box
16 Learning objective: Enter existing liabilities
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Liability Schedule report

Figure 10: Reports menu – Net Worth – Liabilities category – Liability Schedule  OR 
Financial Picture section – Net Worth category – Assets/Liabilities page – Report button

The Liability Schedule report provides a detailed analysis of principal 
and interest related to a selected liability.
Learning objective: Enter existing liabilities 17
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Learning objective:
Model detailed investment accounts and holdings

Enter data for various types of investment accounts into the plan on 
the Financial Picture section – Net Worth category – Accounts page. You 
can use this information to help calculate and analyze the client’s and 
co‐clientʹs current and future net worth.

Figure 11: Financial Picture section – Net Worth category – Accounts page

Creating investment accounts
You can enter accounts either as simple accounts without any 
holdings, or as detailed accounts with multiple holdings.
To add a simple account, click the Add Account button.

Figure 12: Financial Picture section – Net Worth category – Accounts page – (showing a simple account under Registered and Non-
Registered Accounts )

For example, a simple account might model an entire RRSP account 
based on one set of asset class weightings, such as 86% large cap, 14% 
cash, or any other combination.
18 Learning objective: Model detailed investment accounts and holdings
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To add a detailed account, click   beside the Add Account button, and 
then select one of the following account types: Investment Portfolio, 
Mutual Fund, or Cash Account.

Figure 13: Financial Picture section – Net Worth category – Accounts page – (showing options for Add Account)

For example, a detailed account can be used to model an RRSP 
account that is made up of an investment portfolio of multiple 
holdings:
•   Holding 1 = Cash savings ($10,000)
•   Holding 2 = ABC stock ($25,000) 
•   Holding 3 = XYZ stock ($35,000)
Clicking the Details button opens the Account Details dialog box, 
where you can enter individual holdings.
Learning objective: Model detailed investment accounts and holdings 19
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Account Details dialog box – Holdings tab 

Figure 14: Financial Picture section – Net Worth category – Accounts page – Account Details dialog box – Holdings tab

Account Details component
Plan Type – This field includes different plan types, such as DPSP or 
RPP ‐ money purchase that have different tax treatments applied to the 
asset. See the Help Glossary in NaviPlan for a detailed description of 
each type.
When using detailed accounts with holdings, some of the fields under 
Account Details are inaccessible because they will be automatically 
calculated based on data you enter on the Holdings tab.

Holdings tab 
On this tab, you can enter the multiple holdings that make up one 
account.
•   Hold %/$ – This field is specific to asset reallocation. It allows you 

to indicate that a portion of the asset should be held in its original 
asset class weightings and not reallocated.

•   Valuation Date – If your clients provide you with account values for 
dates other than January 1, accrued investment income will 
automatically be calculated by NaviPlan.
•  Accrued income is used to calculate projected start‐of‐year 

market values for the assets in the plan based on their 
respective rates of return.
20 Learning objective: Model detailed investment accounts and holdings



Net Worth module
•  This ensures that accurate taxation occurs in the current year. 
For example, if an asset is valued at $300,000 as of June 30 and 
earns 10% annually, the $15,000 of investment income earned 
since January is recognized and taxed accordingly by NaviPlan.

•  In cash flow reports, offsetting system‐generated cash outflows 
are included to ensure that the system‐generated accrued 
income (cash inflow) is not reinvested again at the end of the 
year, since the growth will have been factored into the midyear 
valuation amount. This ensures accurate asset valuations. 
These offsetting inflows and outflows will have no net effect on 
cash flow and will only appear in current year cash flow 
reports.

•   Asset Class Weightings – Defines the underlying asset class of the 
account which is used for asset allocation and defining return 
rates. The Asset Allocation module must be included in the plan if 
you want to access this list or link.

Figure 15:  Account Details dialog box – Holdings tab – Asset Class Weightings list

•   Manual Classification – Opens the Asset Class Weightings Details 
dialog box where you can manually classify the investment 
holding across one or more asset classes.

•   <all asset classes (listed separately)> – Sets the classification to 100% 
of the selected asset class.
Learning objective: Model detailed investment accounts and holdings 21
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Account Details dialog box – Saving 
Strategies tab 

Figure 16: Financial Picture section – Net Worth category – Accounts page – Account 
Details dialog box – Saving Strategies tab

Saving Strategies tab
You can enter one or more savings strategies to an account to model 
varying contributions over time.
•   Owner $ or % of Salary – Model contribution amounts in dollars or 

a percentage of salary. If the clients are currently maximizing their 
RRSP contributions, you can enter the keyword max
•   In the Owner $ or % Salary field
     OR
•  On the Financial Picture section – Strategies category – RRSP 
Maximizer page

•   Start Date and End Date – Use actual dates or keywords such as 
retirement and plus (+) or minus (–) number of years for offsetting 
start and end dates. 
•  For example, if you enter retirement – 5 as the End Date, savings 

will end five years before the client reaches his or her 
retirement year.

•  If the savings contribution is in effect at the beginning of the 
plan year, the start date should be January 1 of the current year 
to reflect the contributions for the entire year in cash flow. 

•  If the Start Date occurs later in the year, contributions will only 
begin at that time. 
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You can also model savings strategies in the Financial Picture section – 
Strategies category.

RRSP Maximizer page

Figure 17: Financial Picture section – Strategies category – RRSP Maximizer page

The RRSP Maximizer is a special savings plan that calculates the RRSP 
contribution room that each client has available annually. It then 
automatically applies the maximum amount of savings allowed to the 
specified registered account on behalf of each client. You can select 
whether or not the maximum savings will be limited by available cash 
flow or not.
If the client has RRSP carryforward room, this amount will be 
contributed as a lump sum in the first applicable year of the strategy.

Do not re‐enter the same savings strategy on multiple pages. 
Regardless of where you model savings strategies, these different 
locations update automatically with the information.
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Account Details dialog box 

Figure 18: Financial Picture section – Net Worth category – Accounts page – Account 
Details dialog box – Return Rates tab

Return Rates tab
By default, NaviPlan automatically calculates return rates as a 
weighted average of the asset class weightings specified for the 
account. 
If there are multiple holdings within the account, the weighted 
average is calculated based on all holdings using their respective 
market values as weightings.
You can manually modify the rate of return by selecting Override, and 
then modifying returns. 
For non‐registered accounts, interest, dividends, and capital gains 
returns will appear as cash inflows, be taxed at the appropriate rate(s), 
and then appear as after‐tax cash outflows reinvested back into the 
account.
•   Interest – Portion of the return rate calculated as interest and taxed 

annually at the marginal tax rate. 
•   Dividends – Anticipated rate of return that will be classified as 

dividends; All dividend income in the plan is subject to a reduced 
rate of tax. Dividend income that does not qualify for the rate 
reduction should be entered as interest income.
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•   Capital Gains – Portion of the return rate calculated as capital gains; 
Fifty percent of the income will be taxed annually at the 
marginal rate.

•   Deferred Growth – Portion of the return rate calculated as deferred 
growth; Fifty percent of the income received upon redemption will 
be taxed upon at the marginal rate.

•   Standard Deviation – Statistical measure of the investment’s 
performance volatility used in Monte Carlo Sensitivity Analysis and 
in the Scenario Probability analysis.

Account Details dialog box

Figure 19: Financial Picture section – Net Worth category – Accounts page – Account 
Details dialog box – Account Setup tab

Account Setup tab – Conversion component
This tab is available only for registered accounts.
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For DPSP, LIRA/Locked‐in RRSP, or RPP money purchase plan types, use 
this tab to convert the investment to a life income fund (LIF) or a 
locked‐in retirement income fund (LRIF). Other plan types have 
different options. Please see the Help for more details.
•   Rate for determining maximum payment – Enter the rate that will be 

used to determine each yearʹs maximum withdrawal percentage 
•  For provincial LIF payout calculations, if you enter a rate of less 

than 6%, 6% is used to calculate the maximum withdrawal 
percentage 

•  For federal LIF payout calculations, the rate is used as entered

Annuity Information (Optional) component:
•   Convert to Annuity – Selecting this check box indicates that the 

associated plan type will be converted to an annuity at some point 
in the future

Accounts converted to a life annuity do not carry over to the spouse 
should the owner die. NaviPlan assumes a single life annuity.
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Learning objective:
Analyze your clients’ net worth position using related reports

After you have entered data into your clients’ plan, it is important to 
ensure that the data has been captured accurately. This learning 
objective will help you to ensure the data is accurate.

Accessing reports

Figure 20: Reports menu

Planning Assistant button 
The Planning Assistant™ is designed to assist you in analyzing the 
clients’ plan. 
It contains information compiled by NaviPlan by projecting the plan 
into the future and extracting the relevant details. 
This information is dynamically generated by NaviPlan and may vary 
from plan to plan.
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Figure 21: Planning Assistant dialog box – Reports tab – Net Worth option selected
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Figure 22: Planning Assistant dialog box – Reports tab – RRSP Contribution Limits option selected
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Reports menu 
Use the Reports menu to generate any stand‐alone report or graph 
within NaviPlan to help analyze the data.
When you select a report or graph from the Reports menu, an Assign 
Settings dialog box appears so that you can select the settings you 
want to use to generate a report or graph. The contents of the dialog 
box vary depending on the report or graph you selected.

Figure 23: Assign Settings dialog box

Before you generate a report or graph, two Plan Type options are 
available:
•   Current – The report or graph generates based on the data entered 

in the plan that you have open, except for data in the Recommended 
scenario on the Goals section – <goal> category – Scenarios page

•   Recommended – The report or graph generates based on all data in 
the plan that you have open, including the data in the 
Recommended scenario on the Goals section – <goal> category – 
Scenarios page

When verifying data for your clients’ existing financial situation, 
always select the Current plan type. It’s generally a good strategy to 
start with current year reporting.
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Net Worth Summary as of <month> report

Figure 24: Reports menu – Net Worth – Summary category – Net Worth Summary as of 
January report

Use this report to assess your clients’ net worth in any month or year. 
For a further breakdown of the individual numbers, use the Single 
Asset Summary/Detailed reports or Net Worth Detailed report for in‐
depth, year‐over‐year analyses.
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After verifying current year results, moving to a multi‐year report will 
give you insight into how your data entry flows through the 
entire plan. 

Multi-Year Net Worth Summary report

Figure 25: Reports menu – Net Worth – Summary category – Multi-Year Net Worth Summary 
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Multi-Year Net Worth Summary report
This report shows the clientsʹ projected net worth for each year until 
death. 
Total values are listed by asset type or liability.
If you see any unexpected values in multi‐year reports you can 
generate an activity report for the year in question to help isolate all 
the related transactions in that year.

Asset Activity report

Figure 26: Reports menu – Net Worth – Assets category – Asset Activity 

Using the Asset Activity report, you can track each account’s 
transactions from start‐of‐year market value, asset purchases, 
reinvested and deferred growth, to end‐of‐year market value.
If one account is linked to multiple goals, each portion of the account 
will be itemized so that you can to verify how much the clients are 
savings towards each goal. 
See the Retirement Goal Analysis learning guide module for more 
information about assigning assets to multiple goals.
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Use single asset reports to isolate the details of a specific asset over 
time. Single Asset Summary reports show year‐over‐year results. Single 
Asset Details reports show month‐by‐month results.

Single Asset Summary report

Figure 27: Reports menu – Net Worth – Assets category – Single Asset Summary

Use this report on a regular basis to verify the accuracy of asset an 
individual asset you have entered in the plan. 
Based on the type of asset you selected, the layout of the columns will 
change accordingly.
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Cash flow reports list inflows and outflows of a particular asset and 
can be useful in identifying unexpected results, and then you can 
return to the data‐entry screens to update values as needed.

Itemized Cash Flow Projection for Family report

Figure 28: Reports menu – Cash Flow – Itemized Cash Flow Projection for Family

You can include up to ten different years of activity in this cash flow 
report. 
Track detailed cash flow patterns to verify activity in the plan. 
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Exercises
The exercises have been designed specifically for this module and 
assume that you are working with the original data in the plan named 
Comprehensive Plan in the Martin (English), Robert, Sarah client file. 
Before starting the exercises, duplicate the Comprehensive Plan, 
rename the duplicate with a meaningful name (e.g., Net Worth 
training), and then use it to complete the following exercises. 
Hint: All copies of plans are managed in the Plan Management section 
– Plan List category.

Exercise 1: Enter existing lifestyle assets
To find the answers, see “Answers to Net Worth exercises” on page 43.

1.  In reviewing your clients’ plan, you realized that you forgot to 
include their cottage.
Enter this lifestyle asset into the plan using the details in the 
following table. This cottage was funded through an inheritance 
so there is no loan associated with it.
Hint: You can add or modify lifestyle asset information by clicking 
the Details button.

2.  Which of the following reports can you use to help verify that you 
entered the cottage details accurately?
a) Asset/Liabilities report – accessible from the Assets/
Liabilities page

b) Reports menu – Net Worth – Detailed category – Net Worth 
Detailed as of <Month>

c) Reports menu – Summary category – Synopsis Report
d) All of the above
e) None of the above

Asset name Purchase 
date

Purchase 
amount

Market 
value date

Market 
value

Growth 
rate

Standard 
deviation

Cottage 
(Joint/Life‐
style)

April 1, 2002 $85,000 Jan. 1, 2010 $125,000 5% 0.0%
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3.  When you enter an automobile as a lifestyle asset in a plan, you 
can override the return rate and enter a negative return rate to 
model depreciation. Is this statement true or false?
a) True
b) False

Exercise 2: Examine the cash flow implications of 
selling a home 
1.  Your clients prefer to spend their vacation time travelling in their 

RV. As such, they plan to sell their cottage in the spring of 2014. 
Enter the sale details into the plan and ensure that you select Cash 
Flow from the Direct After Tax Proceeds To list so that you can 
control how the proceeds will be used. 
Make note of the After Tax Projected Values as of Sale Date so that 
you know how much cash is available to work with.
Hint: You may need to click the Sale Information link to access the 
Sale Date field.

2.  From the Reports menu, generate the Itemized Cash Flow Projection 
for Family report to verify the transaction and amount of cash flow 
available after the sale. 
Hint: Use the Assign Settings dialog box to ensure that the report 
includes the year of sale.

3.  Your clients would like to spend a portion of the proceeds from the 
cottage sale on a $20,000 family summer vacation in 2014 and 
invest the remainder into their joint savings account. 
Enter these details into the plan and then refresh or regenerate the 
Itemized Cash Flow Projection for Family report to confirm the 
details.
Hint: You can model the family vacation as a lump‐sum expense 
in the Cash Flow category and enter a lump‐sum savings strategy 
in the Strategies category.
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Exercise 3: Enter existing liabilities
1.  Your clients took out a loan in January 2009 to purchase new 

furniture for their home. The loan was for $4,500 over a 5‐year 
term with an interest rate of 5%. Enter this loan in NaviPlan.
What is the monthly payment?
Hint: Enter Jan 2009 in the Loan Date field, accessible by clicking 
the Other Options link, and then update the Balance As Of Date field 
to match.
a) $0–$24
b) $25–$49
c) $50–$74
d) $75 or more

2.  Your clients asked if you can tell them the outstanding balance 
remaining on the loan this year.
Which of the following reports will not help you answer this 
question? 
a) Asset/Liabilities report – Accessible from the Assets/Liabilities 

page
b) Liability Schedule – Accessible by clicking the Report button to 

the right of the liability on the Assets/Liabilities page
c) Reports menu – Summary category – Synopsis Report
d) Reports menu – Net Worth category – Net Worth Summary as of 
<month>

3.  What are the benefits of linking a loan to an asset? 
a) Ensures that if the lifestyle asset is sold, the mortgage/loan 

associated with it will be paid off automatically
b) For reporting purposes only
c) Interest will be treated as tax deductible
d) All of the above 
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Exercise 4: Model detailed investment accounts 
and holdings
1.  Your clients have asked you what the projected value of their joint 

savings account will be when their retirement goal begins at the 
start of 2028. 
Which of the following reports will help you to answer this 
question?
a) Reports menu – Net worth – Assets category – Single Asset 
Summary 

b) Reports menu – Net Worth – Accounts category – Account Holding 
Report

c) Reports menu – Goals – Savings category – Retirement Savings 
Report

d) None of the above

2.  While reviewing the Single Asset Summary report, you noticed that 
the account is growing relatively slowly and suspect a mistake in 
the data entry. Looking at the Accounts page you noticed that the 
Joint Savings account is held in cash only, which is incorrect. 
Update the account information to reflect the following details by 
creating three separate holdings within the Joint Savings account.

Holding 
name

Market 
value Cost basis Valuation 

date Asset classes

Cash 
savings

$15,000 $15,000 Jan. 1, 2010 Cash

Bonds $15,000 $15,000 Jan. 1, 2010 Intermediate 
bonds

Stocks $20,000 $20,000 Jan. 1, 2010 Large cap 
equity
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3.  In the Account Details dialog box for your clients’ Joint Savings 
account, the Account Setup tab is not available. Why?
Hint: Use the Previous Entry and Next Entry buttons to scroll 
through the rest of the accounts and identify any differences 
between accounts with and without the Account Setup tab.
a) NaviPlan uses default values for account setup in the Plan 
Management section – Assumptions category

b) The Account Setup tab is only available when you enter a simple 
account

c) The Account Setup fields are under Account Details for the Joint 
Savings account

d) This tab is only available for registered accounts

Exercise 5: Analyze your clients’ net worth 
position using related reports
1.  On the Reports tab in the Planning Assistant, you can view a 

projection of your clients’ net worth from now until the end of the 
plan. Is this statement true or false?
a) True
b) False

2.  When generating reports and graphs to verify that you have 
captured your clients’ current financial situation accurately, which 
option should you select in the Assign Settings dialog box?
a) Current 
b) Revised 
c) Recommended 
d) Plan Type 
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3.  If your clients wanted to know how much they are saving to their 
assets, which of the following reports would you use to help 
answer this question?
a) Reports menu – Net Worth – Detailed category – Net Worth 
Detailed as of <Month>

b) Reports menu – Net Worth – Assets category – Single Asset Details
c) Reports menu – Net Worth – Assets category – Asset Activity 
d) Reports menu – Capital Accumulation and Redemption category – 
All Goals graph
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Conclusion
Upon successful completion of this module, you are now able to
•   Enter existing lifestyle assets
•   Examine the cash flow implications of selling a home
•   Enter existing liabilities
•   Model detailed investment accounts and holdings
•   Analyze your clients’ net worth position using related reports
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Answers to Net Worth exercises

Exercise 1: Enter existing lifestyle assets
2. d) All of the listed reports can be used to verify that you entered the 

cottage details accurately.
3. a) This statement is true. When you enter an automobile as an 

lifestyle asset in a plan, you can override the return rate and 
enter a negative return rate to model depreciation.

Exercise 2: Examine the cash flow implications of 
selling a home

(None of the questions for exercise 2 have specific answers.)

Exercise 3: Enter existing liabilities
1. b) The monthly payment for the new furniture loan is between 

$75 or more.
2. d) The Reports menu – Net Worth category – Net Worth Summary as of 

<month> report will not help you answer the question about the 
outstanding balance remaining on the loan this year.

3. a) Linking a loan to an asset ensures that if the lifestyle asset is sold, 
the mortgage/loan associated with it will be paid off 
automatically.

Exercise 4: Model detailed investment accounts 
and holdings
1. a) The Reports menu – Net Worth – Assets category – Single Asset 

Summary report will help you to answer your clients’ question 
about the projected value of their Joint Savings account when 
their retirement goal begins at the start of 2028.

3. d) The Account Setup tab is only available for registered accounts.

Exercise 5: Analyze your clients’ net worth 
position using related reports
1. b) The statement is false. On the Reports tab in the Planning 

Assistant, you cannot view a projection of your clients’ net worth 
from now until the end of the plan.

2. a) When generating reports and graphs to verify that you have 
captured your clients’ current financial situation accurately, 
select the Current option in the Assign Settings dialog box.
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3. c) The Reports menu – Net Worth – Assets category – Asset Activity 
report will help you to answer your clients’ question about how 
much they are saving to their assets.
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